河南省大中专毕业生基层就业与创新创业

典型案例推荐表
项目类型：基层就业（创新创业）       编号：          
	姓　 名
	赵岩松
	性  别
	男
	年龄
	30
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（电子照片）



	政 治面 貌
	党员
	学  历
	本科
	专业
	计算机科学
与技术
	

	毕业院校
	信阳师范学院
	毕业时间
	2007年7月

	联系方式
	座机
	13303762880
	手机
	13837689037

	
	邮箱
	308077525@qq.com
	QQ
	308077525

	单位名称
	信阳科海电子有限公司
	单位职务
	总经理

	单位地址
	信阳市东方红大道亚兴生活广场
	单位网址
	

	主要

事迹

及

所获

荣誉
	一、上学期间：

2003年课余时间到步步高公司驻信阳分公司做临时业务员.2004年暑假，自己曾招收23名初中生办了一个电脑培训班.2006年4月份以来，在东方电子科贸中心工作.

二、打工期间：

2007.10—2008.3  参与信阳农专130台电脑的安装与调试工作，学习了许多电脑实际应用知识.2008.4—2009.10  在信阳东方电子科贸中心做店长。期间，系统学习了店面管理知识以及与各种客户打交道的经验，更主要的是积累了电脑、打印机及其它数码产品的维护、保养、维修等专业技能.

三、创业初期：

不想当将军的士兵不是好士兵。为了提高自己，我于2009年11月开始了创业生涯。在初期阶段，因为条件有限，我并没有自己独立门店，靠的是腿勤、服务好、质量高。这些关键因素使我赢得了好几个单位的青睐，而这，也成为我日后更加奋进的动力和源泉。经历了三年多的打拼与磨练，我已经积累了丰富的技术经验以及一定的人脉关系，这些，都是我人生道路上不可或缺的财富。我深深地领悟到，做好电脑服务业，过硬的产品仅仅是基础，精湛的专业技术和崇高的职业道德修养才是成功的关键！所以我深信：我一定能把所要从事的工作做到最好！

	单位

推荐

意见
	 年  月  日 


80后从打工仔当上了老板

      赵岩松，一个来自偏远农村的小伙，2007年从计算机与信息技术学院计算机科学与技术专业毕业独自出来闯荡，干过餐饮，做过销售，还在异乡打过工。08年他结束了在漂泊的生活，回到了毕业学校周边，从事自己的本行，在信阳东方电子科贸做店长，开始为以后自己创业积累经验。用他自己的话说就是，人生真的就像是一个大轮回。在外面奔波，转来转去他又回到了原点，收获的很多，也学会了很多••••••
    赵岩松生于驻马店一个偏远的小山村，作为家里唯一的孩子，小时候的赵岩松经常要帮助家人干活，这培养了他吃苦耐劳的品格。在他小学快毕业的时候，父亲去了浙江打工，家里的重担就交给了看他的母亲。赵岩松年纪虽小，已能理解母亲的不容易，那时候的他总希望将来有一天能让家人都过上好日子。
    初中毕业之后，他考上了重点高中，通过努力，他考上了大学。在大学里他主动的认真学习，积极参加社会实践，并且担任了三年的实验室老师的助理，负责对计算机机房的日常维护，管理，在这期间他学会了很多，从学生到老师助理的工作过程使他受益匪浅。不仅是在专业知识方面，最主要是在为人处事方面。社会在加速度地发生变化，对人才的要求也越来越高，要用发展的眼光看问题，得不断提高思想认识，完善自己。作为一名IT从业者，所受的社会压力将比其他行业更加沉重，要学会创新求变，以适应社会的需要。在单位里，小到计算机的组装维修，大到服务器的维护与测试，都需要一个人独立完成。可以说，这期间助理的工作使他成长了不少，从中有也得到了不少感悟：
　　 第一是他学会了待人要真诚：他可以伪装他的面孔他的心，但绝不可以忽略真诚的力量。第一天去机房当助理，心里不可避免的有些疑惑：不知道实验室老师怎么样，应该去怎么做啊，要去干些什么呢等等吧！踏进机房只见几个熟悉而又陌生的脸孔，熟悉是平时上课的时候都能见到，陌生是没有更近的接触过。他微笑着和他们一一打招呼。从那天起，他养成了一个习惯，每天早上见到他们都要微笑的说声：“老师早”，那是他心底真诚的问候。仅仅几天的时间，他就 和实验室老师们打成一片，能够很好的跟他们交流沟通学习，他想，应该是他的真诚，换得了老师的信任。他们把他当朋友也愿意指导他，愿意分配给他任务。

　　 第二是学会了沟通：要想在短暂的实习时间内，尽可能多的学一些东西，这就需要跟老师有很好的沟通，加深彼此的了解，刚到网络中心，老师并不了解他的工作学习能力，不清楚他会做那些工作，不清楚他想了解的知识，所以跟老师很好的沟通是很必要的。同时他觉得这也是他们将来走上社会的一把不可缺少的钥匙。通过沟通了解，老师他他有了大体了解，边有针对性的教他一些知识，他对网络部线，电脑硬件安装，网络故障排除，工作原理应用比叫感兴趣，所以老师就让他独立的完成校内大小部门的网络检修与电脑故障排除工作。如秘书处的办公室内局域网的组件，中心服务机房的服务器监测等，直接或间接保证了学院师生上课机器的正常运行和使用，在这方面的工作中，真正学到了计算机教科书上所没有或者真正用到了课本上的知识，巩固了旧知识，掌握了新知识，甚至在实践中推翻了书本上旧有的不合实际的知识，这才真正体现了知识的真正价值，学以致用。

　　 第三是时刻要保持激情与耐心：激情与耐心，就像火与冰，看似两种完全不同的东西，却能碰撞出最美丽的火花。在中心时，老师就跟他说，想做电脑网络这一块，激情与耐心必不可少，在产品更新方面，这一行业就像做新闻工作，补断的更新，这就需要他有激情，耐心的去不断的学习，提高自己的专业水平。在一些具体的工作当中也是这样的： 记得刚来实验室实习的时候老师安排他去综合部安装win98操作系统，他本想是非常简单的事，可没想到出现了很多问题，开始是硬件问题：光驱不能用使他在一开始安装系统时就出现了急躁的情绪，然后顺利解决后，98系统的驱动问题又让他大伤脑筋！从一开始的USB驱动慢慢的安装，再通过硬件监测软件查看硬件型号，到最后把系统安装成功，用了整整两天的时间， 通过自己的捉摸，调试，自此，他算是真正的搞明白的计算机的硬件安装，维护和更新，接着他又进行了各种计算机操作系统的反复安装调试，一遍又一遍的调试安装，自然有些烦，但他用他的热情耐心克服这些困难，问老师，查资料，一个个问题迎刃而解，自己在这方面的知识得到了充实。这些在平常的书本上仅仅是获得感性的认识在这里真的实践了，才算是真正的掌握了，也让他认识到了自己的不足，告诫自己，不管做什么，切忌眼高手低，要 善于钻研 。还有他感触比较深的就是 查看 log 日志记录，因为服务器的维护是复杂又艰辛的，既要保障物理安全又要保证系统安全，这就需要通过查询 log 日志记录，每一分钟的服务器状况都有 log 日志记录，而且它一是数据量大、二是有大量无用信息，所以查看 log 使非常“痛苦”的事情。像这些工作他熬深深地感觉到每有激情与耐心是做不好的。

　　 第四是“主动出击”：当可以选择的时候，把主动权握在自己手中。在中心服务器机房的时候，他会主动的打扫卫生，主动地帮老师做一些力所能及的事情，并会积极地寻找合适的时间， 向老师请教问题，跟老师像朋友那样交流，谈生活学习以及未来的工作，通过这些他就 和 老师走的更近，在实习当中，老师就会更愿意更多的指导他。获得更大的收获。 记得当时经济学院反映网络不同，他就自高奋勇，去进行检修，等网络接通的时候，他心里感觉很高兴，因为他的主动，他巩固了他所学的知识，并且得到了老师的认可。

　　 第五是 讲究条理：如果不想让自己在紧急的时候手忙脚乱，就要养成讲究条理性的好习惯。“做什么事情都要有条理，”这是他从小爸爸给他的忠告。在网络中心日常的文件材料很多，这就需要很有条理的去整理好，以免用的时候翻箱倒柜的去找，耽搁时间，浪费精力，误了事情。所以实验室老师的桌子上总是收拾得井井有条。这一点对他感触很深。所以说：养成讲究条理的好习惯，能让他们在工作中受益匪浅。

大学毕业后，他因为没有对自己的职业进行科学的规划，也是赶潮流，向往大城市的花花世界，随着班里其他的同学去了上海，但是工作却没有想象的好找，由于是一般性地方院校，又是本科学历，还没有参加实际iT项目的经历，求的一个专业对口的工作一直碰壁，不得已，赵岩松在上海谋得了一份保险工作，主要负责对外拉单，和他一起工作的同事很多，刚去的时候都很兴奋，而且听说这家保险公司规模做得还挺大的，可以去这样的大城市工作，这可是他梦寐以求的。工作之后，才知道他们的工资是950，3个月试用期后是1100块，他工作了一段时间，觉得不适合自己，就辞职了，接着又找了几个工作，都没有干多长时间。
     在那里工作了一年后，后来他开始想放弃了，因为感觉在那里没有什么发展空间，而家里父母年纪大了，作为家里的唯一一个孩子，总不能因为自己不饿就在那里拿那点微薄的工资来继续自己的生活，到此时他才对自己重新进行的审视，对自己的人生重新考虑，他毅然的辞职了。”
当时的他，没有高学历和特别过硬的技术，在上海这个竞争激烈的城市想找份工作是很困难的。但是他没有想过要去依靠父母，他甚至都没有告诉父母他辞职不干的事情，因为他不想父母为他操心，而他也知道父母帮不上什么忙。
     回到信阳以后，在一个大学同学的介绍下，赵岩松去了东方电子科贸中心做技术员，因为工作专业对口，在这个公司的所有业务他都认真的参加。在东方电子科贸获得信阳农专130台电脑和30台投影仪的招标中，他学到了好多电脑实际应用知识，好多的业务知识
他必须承认，这个产品让不少人富裕了起来。由于这个产品要做演示，进了公司都要培训一短时间之后才可以上战场，上班地点在师院。他的主要工作就是电脑产品的销售与维护，及投影仪的演示操作。在那里做维护和促销让他学到了很多销售方面的技巧，后来老板放手让他们做销售，不用他们出本钱，而且公司还会给备用金，赚到的钱老板分一份，这样赵岩松他们就很是有激情，这样的经历让他迅速成长起来，他开始有了自己单干的想法。

不想当将军的士兵不是好士兵。他于2009年10月初出来单独做。关键是技术与对待客户的热情。货卖一张嘴，的确如此，不过在技术类这种行业里还应该加上热情与娴熟的技术。2009年到2010.7自己并没有店面，关键是靠腿勤，服务好，赢得了好几个单位。2010.7月后在亚兴赛博数码广场四楼租了一个20平方的柜台，成立了信阳科海电脑业务公司， 
    通过他不断的努力，加上了娴熟的技术，已经在信阳市站稳了脚跟，截止到目前，信阳师范学院许多院系已经成为了其固定客户，信阳市司法局，大别山公证处，信阳生命人寿保险股份有限公司，信阳新华保险有限公司，信阳步步高电子有限公司等单位也与其建立了长期的业务关系。

可能他的业务拓展的还比较小，现在的收入也一般，但是他对自己的未来充满了信心，同时他的整个工作和创业的历程也是一个个成功人士必经的道路，就像电影明星周润发的一句广告语：成功，我还在路上。

  赵岩松对自己的学习和工作的心得：上学期间多动手，社会实践多参与。找一门自己喜欢的事业来做，并用心来做，学会做事的时候认真做人，只要这样，就一定能够做好。同时他很感谢那些真心的朋友，同时他也真心希望他的朋友们都能找到属于自己的一份事业，并且都能事业有成。” ！
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